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B Editorial

Hay coincidencia entre los economistas en los prondsticos sobre la caida de
la actividad para lo que resta del afio y la primera parte de 2019. El con-
sumo ha comenzado a desacelerarse, haciendo dificil para el comercio el
traslado a los precios de los aumentos producidos como consecuencia de
la Ultima devaluacion. A su vez, absorberlos para sostener la demanda
impacta en la rentabilidad.

Esta situacién pone a prueba nuestra creatividad e imaginacion para pasar
este mal momento econémico, y exige mucha energia para que la tempo-
rada alta y la recuperacion del mercado que, como siempre ocurre, sigue
ciclicamente a las crisis, nos encuentre bien posicionados. En este sentido,
sugerimos consultar el Portal Pinturas y Negocios, donde ademads de las
noticias de interés, se pueden encontrar indicadores vinculados al sector
que permitiran ayudar en el andlisis y toma de decisiones.

En lo que respecta a la edicién actual de la revista podran encontrar, para
pinturas arquitecténicas una nota ilustrativa sobre los sistemas de obten-
cion de color con maquinas y en forma manual para diferentes tipos de pro-
ductos; otra sobre impermeabilizacién de techos y terrazas; para pinturas
industriales, una clasificacién de pinturas epoxi que da cuenta de la gran
variedad de productos que existen en este segmento, y para pinturas de
automotor, un detalle sobre productos de estética para vehiculos, en par-
ticular referidos al pulido. También, en coincidencia con la estacién inver-
nal, una nota sobre turismo en Bariloche, y otras relacionadas con el color
y la pintura.

Los invitamos a disfrutar de la lectura.

Marcos Fernando Garin
Presidente
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w IMPERMEABILIZACION DE TECHOS Y TERRAZAS

Proteccion contra las filtraciones

Las filtraciones en techos
y terrazas provocan

serios problemas de
habitabilidad en las
viviendas. La correctay
periodica impermeabilizacion
de estas superficies, con
productos adecuados y
siguiendo el procedimiento
de aplicacion indicado

por los fabricantes, las
protege creando una
barrera eficaz contra el
paso del aguay la
humedad.

m El techo es la parte de una vi-
vienda mas expuesta a los ataques
de los agentes atmosféricos (radia-
ciones UV, lluvias, vientos, etcéte-
ra), que provocan el deterioro de
los materiales y facilitan el ingreso
de agua o humedad a los ambien-
tes de la casa. Para evitar que se
inicie y/o avance este proceso de
humedad descendente por grave-
dad, es indispensable impermeabi-
lizar correctamente la superficie.

Casi todas las primeras marcas
de pinturas cuentan con lineas de
impermeabilizantes y en muchos
casos, también de accesorios (se-
lladores, vendas, tapagoteras, en-
tre otros) necesarios para llevar a
cabo un buen trabajo de imperme-
abilizacion.

Dichos impermeabilizantes, por
lo general, son recubrimientos
acrilicos (de la familia de los plas-
ticos) diluibles en agua. Algunos
apelan a la denominaciéon de
“membrana liquida” ya que, una
vez seco, el impermeabilizante for-
ma una pelicula de gran elastici-
dad, alta resistencia mecanica y a
los factores climaticos.

Los productos de buena calidad,
bien aplicados, impermeabilizan el
sustrato por muchos afios, siempre
que no medien factores ajenos al
producto que deterioren las condi-
ciones iniciales.

Veamos, a grandes rasgos, sobre

qué tipo de superficie se aplican
los impermeabilizantes de techos
y cudles son las recomendaciones
generales para cada caso. Antes,
sin embargo, debemos aclarar que
los impermeabilizantes son efica-
ces cuando el recubrimiento im-
permeable superficial ha dejado de
cumplir con su funcién por fallas
ocasionadas por una inadecuada
aplicacién; por el simple transcur-
so del tiempo (envejecimiento de
los materiales); por la aparicién de
grietasy fisuras (de variado origen)
que permiten el ingreso del agua;
desgaste superficial o lesiones. Si
las filtraciones se originan en vi-
cios constructivos como la falta de
aislacién hidréfuga de la carpeta,
las pinturas impermeabilizantes
no podrén sustituirla, como tam-
poco podra hacerlo un recubri-
miento ceramico.

PRINCIPIO GENERALES

DE APLICACION

En todos los casos, el primer paso
es eliminar de la superficie suciedad,
polvillo, grasitud, hongos y algas.

Si el techado tiene un impermea-
bilizante antiguo, pero esta firme,
bastard limpiarlo con agua y deter-
gente, dejar secar y aplicar sobre el
mismo el nuevo impermeabilizan-
te. Si tiene partes flojas, ampollas
o desprendimientos parciales de
materiales aplicados con anteriori-

,'_CUI:\NTO DURA LA IMPERMEABILIZACION CON UN BUEN PRODUCTO?
Si el trabajo esta bien hecho, dependiendo del producto, alrededor de diez
afos. Sin embargo, a los cinco arios es conveniente efectuar un mantenimien-

to preventivo, limpiando el techado con agua y detergente, dejando secary
aplicando una o dos manos del impermeabilizante en los sectores donde se
detecten deterioros (lugares de alto transito, fisuras incipientes, etcétera).

6  CcAPINCOLOR



dad, eliminar las zonas afectadas
de modo de dejar sélo lo que esté
firmemente adherido y aplicar el
producto sobre toda la superficie
(de 1 a 1,5 kg por metro cuadrado).

Si hubiera asfalto, hay que retirar
completamente la capa asfaltica,
ya que no es aconsejable colocar
sobre él productos acrilicos.

Sobre techos de baldosas o ceré-
micos (no esmaltados), para mejo-
rar la adherencia del impermeabili-
zante, lavar con acido muriatico di-
luido al 10%. Luego, aplicar una
mano de impermeabilizante dilui-
do con 20-30% de agua, preferen-
temente con pincel, para producir
una buena penetraciéon del mismo
en el sustrato. Rellenar grietas y
juntas de dilatacion. Luego aplicar
a rodillo dos o tres manos o las ne-
cesarias de impermeabilizante pu-
ro, dejando secar cada vez.

TECHOS DE MEMBRANA

DE ALUMINIO

Lavar el techo con agua y deter-
gente para eliminar polvo o sucie-

dad y dejar secar. Revisar encuen-
tros de membrana y pared, o sol-
dados entre membranas, o rejillas
0 encuentros con cafios, para ver si
hay alli entradas de agua. Si las hay,
aplicar el impermeabilizante espe-
cial (para membrana) a pincel, ad-
herir inmediatamente un trozo de
venda y pintar encima con el im-
permeabilizante, sobre humedo.
Dejar secar y aplicar dos manos
mas de impermeabilizante.

TECHOS DE CHAPA

En chapas metdlicas oxidadas, la-
var con desoxidante y realizar un
profundo tratamiento antiéxido.
En chapas de fibrocemento efec-
tuar una limpieza con cepillo de
acero y eventualmente funguicida,
si fuera necesario; enjuagar y dejar
secar.

Algunas marcas comercializan
productos especificos para chapas;
otras recomiendan utilizar sus im-
permeabilizantes acrilicos. El im-
permeabilizante se aplica a pincel
o rodillo como pintura, y conforma

una membrana armada sin necesi-
dad de intercalar mantas de fibras.
Para reparar fallas en solapes, pen-
dientes o rajaduras, aplicar el pro-
ducto a pincel sobre el solape y a
10cm de cada lado. Antes de secar,
colocar y embeber venda de 20cm.
Sin dejar secar, aplicar otra mano
sobre la venda recién colocada. De-
jar secar y luego aplicar 2 o 3 ma-
nos mas, dejando secar cada vez
12 horas. En el encuentro de la cha-
pa con la pared, se sigue el mismo
procedimiento, pero pintando
10cm en la terminacién de la cha-
pay 10cm en la pared, utilizando
venda de 20cm de ancho. En per-
foraciones, se efectiia un “empar-
chado” localizado, pintando el con-
torno del orificio y aplicando sobre
éluna seccién de venda, tras lo cual
se dan 2 o 3 manos mds de pro-
ducto, dejando secar cada vez. 1

Fuente y fotos: Plavicon.
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M PINTURAS

Caminos que

Nos referimos a los
diversos sisternas para
dar color a una pintura o,
mejor dicho, para obtener
el color deseado, si es gue
éste no esta disponible
en las paletas de colores
listos para usar gue
ofrecen las diferentes
marcas.

8 cAPINCOLOR

conducen al color

m El color es el protagonista exclu-
yente de todo proyecto de pintura.
Por eso, la tendencia muestra que
cada vez son mas las fabricas que
ofrecen una amplia paleta de colo-
res intensos listos para usar. Sin em-
bargo, persiste, tanto en los aplica-
dores como en los usuarios de pin-
turas, el interés por “dar” con un co-
lor determinado, elegido a partir de
la propuesta de una revista de deco-
racioén y/o identificado a través de
una carta de colores. Para estos ca-
sos, las pinturerias cuentan con méa-
quinas que preparan el color; tam-
bién hay entonadores que permiten
llegar al color deseado, a través de
la mezcla manual y, en el caso de las
maderas, hay tintes especiales para
barnices, impregnantes y lacas.

SISTEMA TINTOMETRICO
Hacia fines de los afnos 50, un fabri-

cante de pintura de EEUU. lanza al
mercado un sistema de dosificacién
de colores, por entonces, revolucio-
nario. A partir de esta innovacion,
el cliente podia elegir el color en la
pintureria y llevarse la pintura pre-
parada, sin necesidad de esperar que
lo prepararan en fabrica. El sistema
no tardé en llegar a Argentina y ra-
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pidamente gané la adhesion de los
profesionales (arquitectos y deco-
radores), aplicadores y clientes.

Conocido como sistema tintomé-
trico, se trata de una maquina, ma-
nejada por un software de gestién
de color, que prepara el color exac-
to de acuerdo a una carta de colo-
res. El sistema se encarga de agre-
gar a una pintura base, la cantidad
de tintes adecuados para los litros
necesarios. Para la pintureria, dis-
poner de un sistema tintométrico
implica prestar mds y mejor servi-
cio al cliente, sin necesidad de tener
stock de cada color, lo cual seriaim-
posible si pensamos que dependien-
do de la marca de pintura, el siste-
ma puede preparar cualquier color,
elegido de una carta de mas de
2.000 colores. Por otra parte, el sis-
tema permite reponer el color idén-
tico, en caso de requerir mayor can-
tidad de pintura de la que se adqui-
ri6 originalmente.

ENTONADORES UNIVERSALES
Otra forma de preparar determina-
do color es a través de la intermez-
cla de pinturas, aunque los resulta-
dos podrian ser aleatorios. Mas se-
guro es utilizar entonadores para te-
fir pintura blanca, haciendo la sal-
vedad que se obtendran tonalidades
suaves, pasteles. Los entonadores
pueden agregarse a casi cualquier
tipo de pinturas, tanto al agua co-
mo sintéticas.

Siempre se deben seguir las indi-
caciones del fabricante de la pintu-
ra. Como regla general, no se debe
agregar mas de 60cc de entonador
por litro de pintura. El exceso no se
disolveria completamente, provo-
cando manchones de color al mo-
mento de pintar. Segun las marcas,
la variedad de colores de los ento-
nadores es muy amplia. Se comer-
cializan en envases de 30ccy 120cc.

PARA TENIR MADERAS

Los barnices, impregnantes y lacas
utilizados parala conservaciony be-
lleza de la madera pueden teiiirse
con tintas especiales, cuyos colores

10 cAPINCOLOR
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tienen el nombre de la madera a la
que imitan (cedro, roble, caoba, et-
cétera). Se utilizan para unificar el
color de la madera o bien para colo-
rear maderas de menor calidad y de
color claro, como por ejemplo, ma-
deras de pino. La cantidad maxima
que debe agregarse, también en es-
te caso, es de 60cc por litro de bar-
niz, impregnante o laca. Las tintas
se comercializan, en general, en en-
vases de 60cc y 240cc.

CARTA DE COLORES

Indispensables para orientar en la
busqueda de un color, las cartas de
colores de pinturas reproducen, de
la manera mas fidedigna posible, el
color que se obtendra aplicando de-
terminada pintura sobre una super-
ficie. En otras palabras, son mues-
trarios a través de los cuales los fa-
bricantes de pinturas exponen las
tonalidades que ofrecen en determi-

nada linea de productos. Por eso, ca-
da fabricante tiene su propia carta
de colores e incluso méas de una, si
elabora diferentes tipos de pinturas.
Las cartas contienen, ademads, in-
formacion sobre el color. Si se trata
de latex, por ejemplo, consignan el
c6digo, el entonador y la cantidad
de centimetros cubicos que deben
adicionarse. Si son cartas de colores
para pinturas del automotor, la in-
formacién incluye modelo y afio del
vehiculo. En el caso de pinturas pa-
ra la industria, el nombre del color y
la correspondiente norma IRAM.
Es importante destacar que las
cartas de colores no se imprimen:
se pintan. El color se prepara de
acuerdo a la férmula que proporcio-
na el fabricante de la pintura y lue-
go se adapta al sistema de pintado
que se utiliza para fabricar la carta.
El equipamiento y la técnica son es-
pecificos para este tipo de trabajo. 1
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Como personalizar muebles infantiles

Con pintura e imaginacion es posible convertir un juego de mesa vy sillas para nifios
en un elemento no soélo decorativo, sino alegre y estimulante para gque los “bajitos”
jueguen, dibujen, pinten y se diviertan.

m Los colores influyen en las emo-
ciones y en la conducta de las per-
sonas, tanto mds en los nifios que,
durante la primera infancia son
grandes receptores de los estimu-
los que reciben. Por eso, en la de-
coracion de los cuartos infantiles
se presta especial atencién al tra-
tamiento del color.

En este caso, apelamos a la pin-
turay al color para convertir un jue-
go de mesa y sillas para nifos, fa-
bricada en madera de pino, en un
elemento no sélo decorativo, sino
alegre y estimulante para que los
“bajitos” desarrollen actividades

como pintar, escribir y jugar.
Partimos, como expresamos, de
sillas y mesa para niflos de pino.
Las hay de diversas calidades e in-
cluso con algunas variantes en lo
que hace a la forma y tamano tan-
to de la mesita como de las sillas.
La tarea por realizar para darles
color parte de un pequefio proyec-
to que consiste basicamente en la
eleccion de los colores y sus com-
binaciones. Luego, podrd optarse
por el uso de pinturas en aerosol o

12 eAPINCOLOR

esmaltes aplicados con rodillo o
pincel. En este caso, se recomien-
da utilizar esmaltes al agua por la
facilidad de aplicacion, bajo olor y
limpieza de salpicaduras y utensi-
lios con agua.

El primer paso ya “en obra” es li-
jar toda la superficie, tanto de la
mesa como de las sillas. Quitar el
polvillo y aplicar fondo blanco pa-
ra madera.

Si se utiliza pintura en aerosol, es
importante seguir las indicaciones
de aplicacion del fabricante: cubrir
la zona de trabajo y pintar en un
ambiente ventilado, agitar el enva-
se en forma enérgica, pintar con
movimientos regulares, empezan-
do y terminando la pasada fuera
del objeto. Esperar de 5y 10 minu-
tos entre manos de pintura y apli-
car de 2 o 3 manos.

Otra opcidn, ya mencionada, son
los esmaltes al agua. La superficie
debe prepararse de la misma mane-
ra (lijar, quitar el polvillo y aplicar la
base blanca para maderas). Luego,
dos o tres manos de esmalte.

El proyecto de pintura puede ser
incluso mucho mas ambicioso e in-
cluir algin motivo especial. Por

ejemplo, los personajes preferidos
del nifio o la nifia. Con cierta habi-
lidad manual, se puede copiar la
imagen y pintarla o utilizar la téc-
nica del decoupage, que consiste
en pegar el dibujo impreso en pa-
pel, luego barnizar varias veces,
hasta que quede perfectamente in-
tegrado y parezca que fue pintado.

Cabe mencionar, también, que
otro de los recursos que cuenta con
amplia adhesion es el de convertir
la mesa en un pizarrén. Para ello,
conviene pintar toda la mesa pri-
mero y luego enmascararla, dejan-
do libre solo la zona donde se apli-
card la pintura para pizarrén. Si
bien el color negro es el mas con-
vencional, hay pinturas para piza-
rrén de color verde e incluso de
otros colores.

Solo hay que dar rienda suelta a
la imaginacién y pensar en cuanto
va a disfrutar el nifio de su mesa 'y
sillas personalizadas. 1
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INDUSTRIA

De alta resistencia a los ataques quimicos, al roce y al transito intenso, las pinturas
epoxi se utilizan como sistermas de proteccion de larga duracion sobre diversas
superficies, tanto de hormigdén como metalicas. El mercado ofrece una amplia
variedad de epoxis, que se agrupan en grandes categorias.

Elaborados en base a resinas ter-
moestables que endurecen al ser
mezcladas con un agente cataliza-
dor o endurecedor, los recubri-
mientos epoxi tienen excelente re-
sistencia tanto al agua, a los alcalis,
solventes orgdnicos, detergentes y
jabones, derivados del petréleo y
productos quimicos en general, lo
cual —junto con otras cualidades es-
pecificas, segun el tipo de epoxi—
los hace aptos para ser aplicados en
entornos industriales. El portfolio
de pinturas epoxi de las diferentes
marcas que participan de este mer-
cado es amplio, con opciones espe-
cificas para usos, también, especi-
ficos.
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Aunque hay diversas clasificacio-
nes, en general, los epoxi se agru-
pan en cuatro grandes categorias:

Esmaltes epoxi: Excelente resis-
tencia al impacto, la abrasién, los
agentes quimicos y las condiciones
ambientales mds agresivas. Se reco-
mienda en diversas aplicaciones
(mantenimiento industrial, nautica,
aerondutica y construccién), sobre
todo donde se requieran maxima re-
sistencia a la suciedad y facilidad de
limpieza (areas sanitarias, laborato-
rios, hospitales, escuelas, etcétera).
Acabado brillante; uso interior.

Epoxi sin solvente: Apto para el

recubrimiento de recintos cerrados
o poco ventilados. Posee alta resis-
tenciaquimica, elevada durezay bri-
llo. Esté aprobado para la aplicacién
en superficies en contacto con pro-
ductos alimenticios, entre los que
se cuentan: vinos y licores en gene-
ral; leche y quesos.

Epoxi bituminoso: Producto es-
pecialmente indicado para el recu-
brimiento de superficies sumergi-
das -metdlicas o cementicias- en
medio acuoso. El acabado es exclu-
sivamente de color negro y la ter-
minacién semibrillante. Requiere de
una adecuada preparacién de la su-
perficie.
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Epoxi bituminoso altos s6lidos:
A las propiedades del bituminoso
convencional, suma su alto conteni-
do de componentes no volatiles.
Permiten mejorar el rendimiento de
la mano de obra de aplicacién.

Como expresamos, segun los fabri-
cantes, las lineas de pinturas epoxi
se componen de diversos produc-
tos, cuya eleccién dependerd de la
superficie y de los requerimientos
de laindustria en donde se apliquen.
Algunos de ellos (la enumeracién
no es taxativa) son:

Esmalte epoxi brillante: Es la pin-
tura epoxi mas difundida. Se diluye
con un disolvente especial para pin-
turas epoxidicas.

Esmalte epoxi bituminoso bri-
llante: Ofrece la adherencia y la re-
sistencia quimica de las resinas ep6-
xicas, mas la impermeabilidad de
los revestimientos bituminosos. Es
elasticoy muy flexible, y no se ablan-
da con el calor. Es autoimprimante
sobre cemento, fibrocemento y ma-
dera, y puede ser aplicado directa-
mente sobre metal arenado, sin ne-
cesidad de fondos anticorrosivos.

Recubrimiento epoxi altos s6lidos
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HB semimate: Recubrimiento au-
toimprimante de muy alto contenido
de solidos y gran resistencia a la co-
rrosion, que ofrece la perfecta com-
binacion de total impermeabilidad con
altos espesores en una sola mano.

Recubrimiento epoxi altos séli-
dos HB bituminoso semimate: Re-
cubrimiento autoimprimante de
muy alto contenido de sélidos y gran
resistencia a la corrosion, que brin-
da altos espesores en una sola ma-
no. Adhiere directamente sobre di-
versos sustratos sin necesidad de
fondos y una vez curado forma una
pelicula impermeable, dura y flexi-
ble que no permite el paso de oxi-
geno. No requiere terminacion, aun-
que puede ser pintado con cualquier
esmalte de acabado.

Recubrimiento epoxi sin solventes
100% solidos: Recubrimiento epoxi-
co sin solventes (100 % solidos), de
dos componentes, especial para re-
vestir internamente tanques y pile-
tas de agua potable o productos ali-
menticios.

Ademas de los recubrimientos pro-
piamente dichos, las lineas de pro-
ductos epoxi se completan, en gene-
ral, con:

Fondo anticorrosivo epoxi bri-
llante: Antiéxido epdxico de seca-
do al aire o en horno, que actta co-
mo una barrera anticorrosiva de
gran eficacia. Posee gran durezay
extraordinaria adherencia, tipicade
los epoxis.

Imprimacién epoxi: Fondo epéxi-
co de secado al aire o en horno, de
gran dureza y flexibilidad. Cumple
la funcién de puente de adherencia
entre los recubrimientos epoxicos y
poliuretanicos y sustratos no metali-
cos. Suele tener muy buenas propie-
dades mecénicas y una alta capaci-
dad de penetracion en el poro.

Imprimacién epoxi al agua: Pa-
ra aplicar sobre superficies que no
hayan estado previamente tratadas
y que serdan recubiertas con un epo-
xi al agua. También se suelen apli-
car como anclaje en soportes co-
mo cristales, azulejos y metales.

Diluyente epoxi: Auxiliar im-
prescindible, elaborado a base de
solventes, especialmente formu-
lado para adelgazar esmaltes y
fondos epoxis, para facilitar la
aplicacién y la nivelacion de las
peliculas.

Fuente: Tersuave.
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m CUIDADO DEL AUTOMOVIL

Detail: brillo y proteccién

Cada vez son mas

los especialistas en
estética del autormotor
y mavyor la variedad de
productos especificos
para “rejuvenecer”

y proteger la pintura
de los vehiculos.

m Es conocido como Detailing o
Detail (en castellano “detallado”)
de automoviles. Nos referimos al
conjunto de intervenciones, con
productos y técnicas especiales,
cuyo objetivo es embellecer al més
minimo detalle un automoévil. El
servicio es prestado, en general,
por talleres especializados, si bien,
en algunos casos puntuales y casi
excepcionalmente, hay talleres de
repintado que lo ofrecen como un
servicio adicional a los trabajos de
chapa y pintura (por ejemplo,
cuando se repara y pinta algtn
pafio y se quiere emparejar el brillo
con el resto del vehiculo).

El detail se compone de una serie
de procedimientos que incluyen el
lavado y la descontaminacién de la
superficie (para quitar el polvo pe-
gado al barniz), el pulido y la apli-
cacion de productos disefiados pa-
ra proteger las superficies tratadas.
También: el acondicionamiento de
plésticos, la limpieza profunda del
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interior, el tratamiento de cubier-
tas y llantas, etcétera. El resultado:
automéviles que lucen como nue-
VOS O Mejor que Nuevos.

EL PULIDO

En el proceso de embellecimiento
y rectificacion de la pintura de un
auto, uno de los pasos mas delica-
dos es el pulido, que requiere de
productos especiales y de entrena-
miento por parte de quien lo reali-
za. Vale aclarar que el detail puede
corregir dafios menores de la pintu-
ra (algiin rayén superficial), pero si
el dafio es mayor, debe ser repara-
do en un taller de repintado.

El pulido que se realiza en un ta-
ller de detail, aunque responde al
concepto general de pulido, varia
en funcién de los tipos de barnices.
Por eso, requiere de una gama mas
amplia de productos. El primer pa-
so consiste en identificar el barniz
(lacas sudamericanas, europeas,
mexicanas, japonesas, etcétera).

Segtn la laca, serd el tratamiento.
Por ejemplo, los autos de alta gama
traen lacas ceramicas y deben ser
tratados con productos especiales
para este tipo de terminacion.

Las mdquinas para pulir son basi-
camente las mismas que se utilizan
en un taller de repintado, pero en el
detail se prefieren, por lo general,
las pulidoras roto-orbitales, con las
cuales se evitan las marcas de puli-
do que quedan, a veces, por defec-
tos en la calidad del trabajo.

Lostalleres de detail trabajan, ade-
mas, con lamparas de secado, ele-
vadores, incluso pueden tener cabi-
nas que a modo de tuneles de luz
(similares a las que tienen las auto-
motrices) permiten examinar con
mucho detalle cualquier defecto de
pulido.

LA PROTECCION

La proteccién es el dltimo paso y
tiene por objeto —una vez concluido
el pulido- minimizar el deterioro fu-
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turo, provocado por las condicio-
nes ambientales sobre las superfi-
cies tratadas durante el proceso de
detail.

LOS PRODUCTOS

Tanto para el pulido como para la
proteccién se utilizan —como ex-
presamos- productos diferentes de
los que se usan en los talleres de
chapa y pintura. Hay fabricantes
que trabajan ambas lineas, siempre
en forma diferenciada, mientras
que otros elaboran productos ex-
clusivos para uno u otro segmento
de mercado.

Parala proteccion, posterior al pu-
lido, se aplican productos que pue-
den ser, por ejemplo, acrilicos (una
cera que a diferencia de otras ce-
ras, tiene excelente adherencia y
permanencia sobre los barnices).
Otras protecciones son los coating
o ceramicos (denominado también
vidrio liquido) para el secado a tem-
peratura o bien, sin temperatura pe-
ro de curado més largo, entre otros.
La proteccién no solo cuida el bar-
niz, sino que agrega valor, ya que
aumenta el porcentaje de brillo so-
bre el color, lo que da sensacién de
profundidad.

Claro que para que un proceso de
detail luzca y dure en el tiempo, es
necesario complementarlo con un
mantenimiento adecuado, sobre to-
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do en lo que se refiere al lavado. No
es un dato menor, ya que es limita-
da la cantidad de veces que puede
pulirse un barniz, dependiendo de
su grosor. En Argentina, los autos
traen entre 40 y 50 micrones de es-
pesor de laca, es decir, bastante fi-
no como para pulirlo muchas veces.

EN EXPANSION
El detail evoluciona en forma per-
manente, de la mano de los fabri-
cantes que lideran el mercado de la
innovacién con el lanzamiento de
nuevos productos. Por otra parte,
es un sector con fuerte participa-
cién de jovenes, muy actualizados
y capacitados para realizar el tra-
bajo, atentos y permeables a incor-
porar novedades tanto en produc-
tos como en técnicas orientadas a
mejorar los resultados del trabajo.
Laexpansion de este segmento de
mercado, directamente relaciona-
do con la pintura del automotor, ha

influido para que los talleres de re-
pintado comenzaran a darle més
importancia al pulido y empezaran
aincorporar algunos productos pro-
pios del detail. De este modo, pue-
den terminar el trabajo con detalles
de calidad que solo se logran con
estos productos premium. Es inte-
resante destacar que, si bien es va-
riada la motivacién del cliente que
lleva su auto a un taller de detail,
en gran medida se trata de vehicu-
los de alta gama y en muchos casos
son las concesionarias las que re-
quieren de este servicio, para la re-
venta de una unidad, ya que agrega
valor al vehiculoy por lo tanto, tam-
bién mejora su precio. 1

Asesor6:Mauricio Sosa, ejecutivo de cuentas
de Netso, insumos de alta performance.

Por qué “detallar” un vehiculo

% Querer tener un auto siempre “como nuevo”.

% Aumentar el valor econémico del vehiculo.

® Recuperar la estética del auto si ha sufrido pequefos dafos en la pintura.
® Asegurarse una mejor conservacion del vehiculo, protegiéndolo de los

agentes externos contaminantes.
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W PINTORES ARGENTINGS / XUL SOLAR

Los colores del Delta

La casa de Tigre, donde trabajo y residio el artista los ultimos afios de su vida,
restaurada como casa-museo, luce los colores que Xul Solar eligio para ella,
convirtiendo su construccién austera en una verdadera obra de arte en si misma.

m Aunque se lo conoce como
artista pléstico, Xul Solar (Oscar
Agustin Alejandro Schulz Solari,
1887-1963) fue un creador multi-
facético: pintor y escultor; escri-
tor; musico; astrélogo y esoteris-
ta, ademds de inventor y lingiiista
(conocia alrededor de 20 idiomas
y cre6 dos lenguas: la panlengua 'y
el neocriollo). De vasta formacién
intelectual y atractiva personali-
dad, se rodeé de amigos artistas 'y
escritores, entre éstos, Jorge Luis
Borges.

La pintura de Xul Solar es fantés-
tica, con reminiscencias de sus sa-
beres como astrélogo y esoterista,
plagada de simbolismos y profusién
de color. En el Museo Xul Solar, ubi-
cado en la calle Laprida 1212, enla
ciudad de Buenos Aires, se exhiben
sus obras mas representativas. Otra
opcidn interesante para conocer al
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artista, en lo que fue su cotidiani-
dad, es visitar la casa de Tigre, don-
de Xul Solar pas6 los tltimos afios
de su vida.

LI-TAO

Elartista adquirié la casa junto con
su esposa Micaela (Lita) Cadenas,
en 1954. La llam¢ Li-Tao, uniendo




el apodo de Micaela y la palabra
china Tao (camino). Alli instalé pri-
mero su taller y luego, desde 1957,
su residencia permanente. La casa
original, tipica construccién del
Delta, fue modificada por el arte
de Xul, que dejo6 su impronta de co-
lor y su ingenio creativo en cada
detalle, sin abandonar la austeri-
dad tipica de este tipo de vivien-
da, con la que sus moradores se
sentfan identificados.

En esta casa islefia, fallecié Xul
Solar, en 1963. Luego de varios
afnos, la Fundacién Pan Klub y el
Municipio de Tigre acondicionaron
la vivienda y la abrieron al publico
como casa-museo. El conjunto in-
cluye un centro de interpretacion,
para dar a conocer la vida y el pen-
samiento del artista, y un exquisi-

* Ca«se,ia DE BUENA MADERA

Proba la nueva
tecnologia Balance.

En 1 dia lo que antes hacias en 3.
Protetcion superior - facil aplicacion - rapido secado

LA MADERA VIVE,
NOSOTROS LA CUIDAMOS

cetol.com.ar

Museo Xul Solar, en Buenos Aires

La Fundacién Pan Klub-Museo Xul Solar es una institucion dedicada a
preservary difundir la obra del artista. Fue creada en 1986 por Micaela Ca-
denas, su esposa, y por Natalio J. Povarché, su marchand, respetando los
planes originales de Xul. En 1993, se inauguro el Museo con las obras se-
leccionadas por el mismo Xul Solar y que son ademas, las gue componen
la muestra permanente, junto con objetos, esculturas y documentos que
pertenecen a su archivo personal. Este mismo espacio funciona como
centro cultural donde se realizan eventos culturales y exposiciones tem-
porales dedicadas al artista. Asimismo, la Fundacién conserva la vivienda
personal del artista que guarda su biblioteca de aproximadamente 3.500
volumenes.

El proyecto de la remodelacion de la casa de Xul, transformada en el ac-
tual museo recibio varios premios.

to parque, disefiado por Xul, con
casuarinas, robles del pantano, ci-
ruelos y rosales. Algunas de estas
especies fueron plantadas después
de su fallecimiento, siguiendo su
voluntad.

La casa se puede visitar los dias:

viernes, sdbados y domingos. La
ubicacién: Chacabuco y Los Ci-
ruelos, Villa La Nata, Tigre. Hasta
que se termine de reconstruir el
muelle de acceso por el rio Lujan,
se llega por tierra, desde el centro
de Tigre. 1

/' accksorios, para pinta
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m YAPEYU EN EL MES SANMARTINIANO

Casa natal de José de San Martin

Recientemmente restaurado, = Yapeyu, a 400 km al sudeste de

el templete que protege
las ruinas de la casa natal
del Libertador en Yapevyd,
Corrientes, es un destino
turistico muy especial:
una emotiva cita con

la historia argentina.
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la capital provincial (Corrientes),
es conocida por haber sido la cuna
del General José Francisco de San
Martin y, como tal, guarda testi-
monios de los lugares donde cre-
ci6 el Libertador. Desde el retofo
del “histérico higuerén” (caido en
1986) de la plaza del pueblo donde
jugaba de nifo, hasta las ruinas de
la casa donde, hacia fines del siglo

XVIIIL, vivieron el teniente gober-
nador Juan de San Martin y su es-
posa, Gregoria Matorras, padres
de José Francisco, nacido alli el 25
de febrero de 1778.

EL TEMPLETE

En 1899, a partir de informacién
trasmitida por la tradicién oral del
pueblo de Yapeyu, se rescataron
las ruinas de la casa natal del Ge-

Yapeyl es un pequefio pueblo con
gran valor histérico, riqueza ar-
queolégica y cultural. Fue funda-
do en 1626 por la Compaiiia de Je-
sus. Poco después, se instalé la
Reduccién Jesuitica de Yapeyu,
que llegé a albergar a 7.000 gua-
ranies y fue una de las mas im-
portantes de la provincia. En el
Museo Jesuitico Guillermo Fur-
long se conservan testimonios de
la época. El militar espafiol don
Juan de San Martin, padre del pré-
cer, fue nombrado teniente gober-
nador de Yapeyii luego de la ex-
pulsién de los jesuitas (1767).



neral San Martin. Las autoridades
y un grupo de antiguos vecinos la-
braron un acta cuya parte princi-
pal decia: “afirman saber por tra-
dicién de sus padres y de antiguos
vecinos, que las ruinas ubicadas en
la manzana 45 [...], sobre la loma
que corre paralelamente al rio Uru-
guay, el 25 de febrero de 1778, na-
ci6 el General José de San Mar-
tin...”. Posteriores estudios ar-

.
Creamosseluciones

en Sequros para
PINTURERIAS

queoldgicos confirmaron la vera-
cidad de esta informacién. Asi, en
1935, el Poder Ejecutivo Nacional
ordend la construccion de un tem-
plete para resguardar las ruinas de
la casa. Siguiendo el disefio neoco-
lonial del arquitecto Rafael Orlan-
di, la obra se inaugur6 al afo si-
guiente y en 1998 se trasladaron
alli los restos de los padres del Gral.
San Martin.

En agosto del afio pasado, con-
cluyé la obra de puesta en valor del
Templete, con la reparacion de te-
chos, pintura de paredes, construc-
cién de rampa de acceso y sanita-
rios para discapacitados. Declara-
do Monumento Histérico Nacional,
es cita obligada para quienes reco-
nocen en el correntino oriundo de
Yapey, a uno de los proceres mas
importantes de nuestro pafs.
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m TURISMO / BARILOCHE

iQuiero estar ahi!

Es el slogan con el cual el ente de
turismo local invita a visitar Bariloche,
destino muy atractivo para los amantes
de los majestuosos paisajes patagonicos
y para quienes practican deportes
invernales.

m Bariloche tiene todo: una amplia y variada oferta hote-
lera'y gastronémica, paisajes monumentales, bosques de
lenga, lagos de aguas cristalinas, nieve y una completa
infraestructura de servicios. La ciudad esté ubicada en la
provincia de Rio Negro, dentro del parque nacional Na-
huel Huapi, a los pies de la cordillera de los Andes, a 1.680
km de Buenos Aires. En el 2012 fue declarada capital na-
cional del turismo de aventura, y en el 2015 capital na-
cional del chocolate.

Ademas de estas distinciones, una de las caracteristi-
cas de este destino turistico es que Bariloche se puede
visitar y disfrutar durante cualquiera de las cuatro esta-
ciones del ano. Cada una de ellas, con atractivos espe-
ciales: el arco iris ocre de los otofios; el manto de nieve
que cubre el paisaje y habilita las pistas de sky en invier-
no; las flores que llenan de color los jardines y las calles
en primavera y las diversas actividades de turismo aven-
tura en verano, temporada beneficiada por un sol gene-
roso que suaviza la dureza del clima invernal.
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Historia de Bariloche

Entre 1876 y 1902, el Dr. Francisco P. Mareno, perito
argentino en limites, recorrié exhaustivamente Ia Pa-
tagonia; se vinculd con las sociedades indigenas, in-
tervino en las disputas de limites y recibic del Gobier-
no tierras en agradecimiento por los servicios presta-
dos a la Nacién. En un gesto histarico, en 1903, doné
estas tierras para la creacién del primer pargue nacio-
nal de Argentina “con el fin de que sea conservado
como pargue natural (...) para el mejor provecho de
las generaciones presentesy de las venideras”. La ac-
tividad turistica se inicié con la llegada del ferrocarril,
en 1934. El perito Moreno muri6 en la pobreza. Sus
restos descansan en la isla Centinela, en el lago Na-
huel Huapi, a poca distancia de la costa de Bariloche.



Por ser una de las localidades turisticas mds importantes
del pais, resultaria imposible detallar en este espacio las
diferentes actividades organizadas para los visitantes,
practicamente para todos los gustos y edades, especial-
mente en turismo aventura (canopy, escaladas, kayak,
mountain bike, parapente, pesca deportiva, entre muchas
otras), como asi también paseos lacustres y terrestres, cu-
yas caracteristicas varian segtn la estacién del afo.

En invierno, mejor dicho de junio a octubre, la principal
atraccion son los deportes de nieve: esqui, snowboard,
esqui nordico, heliesqui, paseos en trineo y cuatriciclos.

Para los que se inician en los deportes invernales, los
cerros brindan pendientes suaves, ideales para aprender
a esquiar. Los mas experimentados pueden llegar hasta
los 2.100 msnm. También hay variedad de opciones para
los aficionados al “fuera de pista”. Otra caracteristica
que hace atractiva Bariloche es que si bien el centro de
esqui mas tradicional es el Cerro Catedral, existen otras
opciones, entre las cuales el Centro de Esqui Nérdico
(Cerro Otto) y Piedras Blancas.

AVENTURA TODO EL ANO

Es el centro de esqui mas grande del hemisferio sur (120
kilémetros de pistas distribuidas en una superficie de
600 hectareas) y ofrece una amplia infraestructura de
servicios para la practica de deportes invernales. Esta
abierto todo el afio y cuenta con 34 medios de elevacion
(entre aerosillas, cabinas y medios de arrastre), facilitan-
do el ascenso de 36 mil personas por hora. Desde la ci-
ma, las vistas a los lagos Nahuel Huapi y Gutiérrez, la
cordillera de los Andes, el cerro Tronador y otros cerros
circundantes, son extraordinarias.

En invierno, la infraestructura de servicios permite al
turista encontrar todo lo necesario para la préctica de
esqui y snowboard: desde alquileres de equipo hasta es-
cuelas preparadas para ensefiar en todos los niveles.

En la base del cerro, en Villa Catedral, hay alojamientos
detodaslas categorias, unamplio abanico de opciones gas-
tronémicas y locales comerciales. Desde Bariloche, se
llega por un camino asfaltado (16 km). Las excursiones
contratadas en agencias de viajes habilitadas, duran de 3
a4 horas. 1

Fuente y fotos: Sitio web oficial de Turismo Bariloche - Emprotur.

TODOS A PINTAR
CON LA NUEVA LINEA
DE PINCELES NEON

La mejor terminacion para diferentes pinturas
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Todo tipo de pintura Lacas y bamices
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- El Galgo
La mas alta calidad

en pinceles y accesorios
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0 PRODUCTOS / SHERWIN WILLIAMS

Tendencias de color para este invierno

Cada época del afio tiene una
tonalidad que la identifica. Para
este invierno, los especialistas
de color de Sherwin-Williams
definen como la tonalidad exacta
la paleta “Sinceridad” de su
coleccién Colormix Forcast 2018.

Esta paleta se caracteriza por los to-
nos suaves que se desarrollan en la
arena, los grises complejos vy los bo-
tanicos borrosos. No hay lineas du-
ras, sino movimientos combinados y
fluidos que crean paz y espacio.

“Sinceridad simboliza vida conscien-
te y la creaciéon de un entorno para
desconectar y recargar. Neutros sua-
ves y lavados, verdes y rosas palidos
trabajan juntos para crear armonia”,
sefiala Sue Wadden, directorade mar-
keting de color de Sherwin-Williams.
Esta tendencia busca contagiar re-
lax y espiritu de meditacion a los es-
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pacios que habitamos, de manera tal
que nos detengamos a apreciar los
placeres de la vida hogarefia, a la vez
que contemplamos las maravillas
que el mundo exterior nos tiene pre-
paradas.

Tonaos grises como el SW7024 Func-
tional Gray; blancos como SW6343
Alluring White; o un marrén SW6040
Less Brown forman parte de esta pro-
puesta. Son colores que se combinan
para conectarnos con la vivencia de lo
auténtico, lo terrenal y, desde alli, ex-
plorar nuevos horizontes que nos per-
mitan sentirnos libres y plenos.

NOTICIAS
Acuerdo Jalles y
Berkley International

En el marco del desarrollo constan-
te de nuevas herramientas comer-
ciales, Jalles Brokers de Seguros e
Inversiones acercé una propuesta
gue suma valor a la cadena de pin-
turerias. Se trata de la Companfia
de Seguros Berkley International,
de amplia trayectoria en el pais y
en Latinoamérica. La empresa, de
origen estadounidense, desarrolla
sus actividades en la regién desde
hace mas de 50 afos, con altos es-
tandares decalidad técnicayde ser-
vicios.

Segun informé el Dr. Victor Jalles,
titular de la firma homénima, la
nueva incorporacion permitira me-
jorar las coberturas de seguros so-
bre las propiedades de los clientes,
entre los cuales los socios de la Ca-
mara, y al mismo tiempo, trabajar
de manera conjuntaen la reduccién
de los costos operativos. Cabe se-
falar, ademas, que Berkley opera
en el sector de riesgos del trabajo,
con cobertura en todo el pais a tra-
vés de diversos prestadores.
Puntualiza Victor Jalles: “En el avi-
so que publicamos en esta edicién
de CapinColor, la presencia de un
asociado de la Camara, el Sr. Daniel
D"Aria, asegurado desde hace mas
de quince afios por nosotros, da
cuenta de los servicios de nuestra
empresay de la Compania” Y agre-
ga: “Para conocer los nuevos bene-
ficios que disponemos para la ca-
denade pinturerias, invitamos a co-
municarse con nosotros a través de
nuestra pagina o por teléfono al
0114785 9909".



1 TENDENCIAS / TERSUAVE

Xtreme Banos

Un esmalte epoxi de dos
componentes con un alto
desempeiio, alta adherencia,
acabado brillante y con gran
efecto decorativo que otorga
maxima proteccion.

Xtreme Bafios posee buena resisten-
cia al impacto, desgaste, a la abrasién
y a los productos quimicos. Ademas
de soportarlahumedadyvapores, dos
protagonistas muy comunes en estos
espacios, sin alterar el brillo.

Por su composicion, no requiere im-
primacién alguna, solo basta preparar
la superficie con un lavado profundo.
Xtreme Bafios se convierte en un re-

(Tersuave)

Baios

DATOS TECNICOS

Presentaciones: 1y 4 litros
Colores: blanco, gris hielo, negro,
bermellén, verde inglés y amari-
llo mediano

Performance: 10 m?

Diluyente: para Epoxi

Secado ambiente a 25 °C: al tacto
3 hs - entre manos 16 hs

vestimiento duro, liso e impermeable,
con un excelente poder autonivelan-
te, otorgando proteccién anticorrosi-
va y un acabado estético de facil lim-
pieza.

Por su alta performance, evita el cos-
to de mano de pintura ahorrando
tiempo de aplicacion lo que permite
disponer en menor tiempo del espa-
cio a intervenir.

Completan esta linea, recientemente
lanzada, los productos: Antigraffiti,
Metales, Piletas, Pisos, Exteriores y
Estufas. El sitio web desarrollado pa-
ra esta linea posee una navegabilidad
muy rapiday la capacidad de resolver
en forma instantanea todas las nece-
sidadesydudas. Se sumaun Chat On-
Line muy atil y, ademas, tiene un an-
tes y después fotografico que permi-
te ver la terminacién del producto.
Asimismo, a través de un cédigo QR
gue posee cada envase, se accede a
toda la informacién necesaria para su
aplicacién como una guia practica, vi-
deos paso a paso, fichas técnicasy da-
tos utiles de la compra.

Mas informacion:
tersuavextreme.com.ar
Facebook: tersuavextreme
Instagram: tersuavextreme

1 SEMINARIQO ATIPAT
Radiografia del sector

La Asociacion Tecnolégica
Iberoamericana de Pinturas,
Adhesivos y Tintas (Atipat)
realizo, el 28 de junio pasado,
su tercer Seminario de Mercado
Argentino de Pinturas.

El Lic. Daniel Ripari y el Lic. Agustin
Almada, ambos de |a consultora Cla-
ves, compartieron su analisis sobre
el contexto macroeconémico y la ac-
tualidad del mercado de la pintura.
Al abordar el andlisis del canal pintu-
rerias, explicaron gue el sector pintu-
rero mueve 227 millones de litros de
pinturas, lo gue representa 14,5 mil
millones de pesos. El 63% pasa por
pinturerias especialistas (grandes ca-
denas, medianas y pinturerias inde-
pendientes) y un 31% pasa por venta
directa (fabrica de pintura) y home
center (cerca del 18%). “Los especia-
listas estan cayendo levemente y
los home center estan subiendo, ma-
nejan mayor caudaly variedad de pin-
turas, mejores precios, mas cantidad
de segmentos”, explicé Ripari. Den-
tro de los especialistas el sector ar-
quitecténico sigue siendo el que mas
vende (68%). Las grandes cadenas,
frente a los productores de pintura,
siguen teniendo un poder negacia-
dor alto, pero -alertd Ripari- sin per-
der de vista que el home center esta
creciendoenvolumeny en poder. Las
ferreterias, si bien canalizan poco
caudal de pintura y accesorios (4%),
estan teniendo mayor participacion.
Riparifinalizé explicando que enloque
refiere a fabricas de pintura, las cuatro
empresas lideres arquitecténica (Sin-
teplast, Akzo Nobel, Sherwin Williams
yTersuave)concentranel 82% delmer-
cado (43 millones de litros); el seg-
mento industrial esta liderado por Ak-
zo Nobel y el automotriz por Basf (con
el 55% del mercado).

Informe completo: pinturasynegocios.com.ar
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O EMPRESAS / EL GALGO
Nueva tecnologia

La empresa invirtié $ 4,8 millones en tecnologia para automatizar la fabricacion de rodillos. El objetivo:
aumentar la capacidad productiva para seguir creciendo en el mercado local y en la exportacion.

La empresa que desde hace mas de 60 afos fabrica
pinceles, rodillos y una amplia linea de accesorios, in-
virtié $4.8 millones en la adquisicion de tecnologia de
Gltima generacién para la fabricacién de rodillos.

La maquina incorporada permite reducir los costos de
la fabricacién, indispensable para mejorar la competiti-
vidad con foco en el mercado externo. También aporta
un significativo incremento en la productividad, ya que
de 1.200 rodillos por hora, pasa a fabricar 1.800 unida-
des por hora.

“Esta nueva maquina, que forma parte de un plan de
inversion mayor, nos permitira mejorar el nivel de pro-
ductividad manteniendo el alto nivel de calidad que
nos caracteriza. Nuestro objetivo es seguir creciendo a
nivel local y en exportaciones”, coment6 Guido Hajtma-
cher, Gerente General de El Galgo. También destacé que
con esta adquisicién El Galgo refuerza su liderazgo en
Argentina y continda su proceso de expansién a nivel
regional.

Mas informacion: elgalgo-sa.com

FELICITA A LOS ASOCIADOS QUE CELEBRAN ANIVERSARIO
EN LOS MESES DE AGOSTO Y SEPTIEMBRE:

CAPIN B e

CAMARA ARGENTINA DE PINTURERIAS SERRENTINO PINTURERIAS

40 ANOS 40 ANOS 40 ANOS

GARIN R F T T T

40 ANOS 50 ANOS 60 ANOS
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O EMPRESAS / TORNADO HERRAMIENTAS

10° aniversario y muchos proyectos

Desde hace una década, Tornado fabrica y distribuye accesorios para pintar,
con una amplia variedad de productos del rubro automotor, industria, hogar y obra.

Corria el afio 2008 cuando Alexis Cippitelli, con un pufiado
de radillos y una bicicleta playera comenzé esta historia.
El garaje de la casa materna fue taller, depésito y oficina,
es decir, el punto de partida de un proyecto que daba sus
primeros pasos. De a poco fueron llegando nuevos clien-
tes y con ellos nuevos desafios y oportunidades de creci-
miento basadas en la satisfaccién de las necesidades plan-
teadas por el mercado.

“Satisfacer al cliente fue el empujén para apostar por el
desarrollo -explica el titular de Tornado-. Siempre con el
estimuloy los consejos de mi padre y de mi hermano, mas
experimentados en el rubro. Ellos fueron fundamentales
para que los primeros pasos fueran cortos pero firmes,
con la incorporacién de tecnologia en la fabricacién y me-
jorando la logistica de las entregas. Asi llego la primera ca-
mioneta 0 km de Tornado, y con ella la posibilidad de abas-
tecer a mas clientes. Otro hito fue la apertura del primer
taller y depdsito en Quilmes y la incorporacion de perso-
nal. Hoy son quince los que conforman la familia Tornado”.
Diez afios después de aquel comienzo, Tornado cuenta con

una fabricay depdsito en crecimiento en Quilmes, con mas
de 120 productos con sus distintas medidas, variantes y
opciones, con vendedores en casi todo el pais.

Diez afios que no solo hablan de |a historia de la empresa,
sino de su futuro. Un futuro lleno de proyectos, apostan-
do a la produccién nacional con la incorporacién de maqui-
naria, nuevos productos y mas servicios. “Ese es el futuro
gue soflamos y queremos construir en Tornado. Espera-
mos que nos acompafen”, concluye Cippitelli.

Ingrese al portal en: www.pinturasynegocios.com.ar

Para suscribirse al newsletter, envie un e-mail a:
suscripciones@pinturasynegocios.com.ar

También puede encontrarlo en Facebook y Linkedin.

PINTURAS

Pinturas & Negocios es un portal de noticias online, creado por la Camara Argentina de Pinturerias (Capin), para comu-
nicar las principales novedades del sector de la pintura, un sector que no disponia de un medio de estas caracteristicas.
Recientemente lanzado, cuenta ya con una importante afluencia de lectores y de suscriptores al newsletter digital.

NEGOCIOS

PINTURAS €9 NEGOCIOS

DRICTOMCCEEMPMISAS  ROTCIAS:  CALMDATIDDETVINTON  QUIENESSOMDS =
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= Sabia que los vestidos de novia no siempre fueron blancos

Existe un lazo estrecho entre la vestimen-
taylaculturade un pueblo. Asi, el color y el
estilo de los vestidos de boda dependen de
la religion y de la tradicion local. En Occi-
dente, por ejemplo, los vestidos de boda
son de color blanco (con algunas variantes
en tonos pastel crudo o marfil). Sin embar-
go, la adopcién de este color para dicho
atuendo es relativamente reciente. Fue en
1840, en oportunidad del casamiento de la
reina Victoria de Inglaterra con Alberto de
Sajonia-Coburgo, cuando por primera vez
una reina (Victoria, de 21 afios de edad, ya
ocupa el trono) eligié el color blanco para
su boda, desafiando las costumbres de la
realeza europea de casarse con trajes de
colores intensos, bordados con hilos de oro
y plata que mostraban el podery la rigueza
de sus familias.

La imagen del retrato de Victaria con su

= Un toque de humor

34 cAPINCOLOR

iNO TE ENOJES! , ME OLVIDE %
EDAD DEL H1J0, CUANDO RAM
PARA TRAERLO A LA OBRA EN VACACIONES DE INVIERNO...

vestido de boda impact6 tanto, gue mu-
chas novias de las clases altas optaron por
vestirse de blanco, fendmeno que no tardéd

PREGUNTAR LA
ME PIDIO PERMISO

en instalarse como una tradicion duradera
también en las clases populares, en espe-
cial cuando las telas blancas comenzaron a
sermas accesibles en precia. Asi, el vestido
blanco se impuso como simbolo de pureza.
Hoy, mucho ha cambiado en este sentido,
pero el blanco sigue siendo el color mas ele-
gido por 1as novias.

En QOriente, en cambio, el color de los vesti-
dos de boda es el rojo. En China, por ejem-
plo, el rojo se asocia con la buena suerte.
En el norte de la India, también es tradicio-
nal el rojo en Ia ropa de boda de las mujeres
que, para los indios, significa prosperidad.
Algunas zonas de India donde la influencia
de Occidente hasido mayor, seusanelblan-
co o el color crema. Respecto de otras cul-
turas, cuanto mas tradicionales son, mas
colorido suele ser el vestido gue llevan las
mujeres el dia de su boda.
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Renovar tus espacios, nunca fue tan facil.
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Make It Yours'
TRANSFORMA LO COTIDIANO 6000

La nueva linea de aerosoles Krylon ofrece infinitas posibilidades de creacion.

Probd colores, efectos y texturas tnicas para que transformes tus ideas en realidad. www.sherwin.com.ar



